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Disclaimer
Die vorliegende Unterlage beruht auf rechtlich unverbindlichen Erwägungen der 
FNZ Bank SE. Sämtliche Angaben dienen ausschließlich Informations- und 
Werbezwecken und stellen weder eine individuelle Anlageempfehlung/
Anlageberatung noch ein Angebot zum Kauf oder Verkauf von Wertpapieren oder 
sonstigen Finanzin strumenten dar. Die in der Unterlage enthaltenen 
Informationen ersetzen keine individuelle anleger- und anlagegerechte Beratung 
noch berücksichtigen sie steuerliche Aspekte. Eine Anlageentscheidung bzgl. 
eines Investmentfonds/ETFs oder anderen Wertpapieren bzw. 
Finanzinstrumenten sollte nur auf Grundlage der jeweiligen Produktinformations- 
und/oder Verkaufsunterlagen, die insbesondere auch Informationen zu den 
Chancen und Risiken der Vermögensanlage enthalten, getroffen werden. Die 
ausführlichen Verkaufsprospekte, welche u. a. auch die vollständigen 
Anlagebedingungen enthalten, die jeweils gesetzlich erforderlichen 
Anlegerinformationen (z. B. BIB; PRIIPs-Basisinformationsblätter), die aktuellen 
Jahres- und Halbjahresberichte sowie auch Produktinformationsunterlagen sind 
unter www.fnz.de abrufbar bzw. können bei der FNZ Bank SE angefordert werden. 
Diese Unterlage ist urheberrechtlich geschützt. Die ganze oder teilweise 
Vervielfältigung, Bearbeitung und Weitergabe an Dritte darf nur nach Rücksprache 
und mit Zustimmung von der FNZ Bank SE erfolgen.
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Risikohinweis

Eine Investition in Fonds/ETFs unterliegt bestimmten 
Risiken. Als mögliche Risiken kommen 
Kursschwankungs- und Kursverlustrisiken, Bonitäts- 
und Emittentenrisiken, Wechselkurs- oder 
Zinsänderungsrisiken in Betracht. Diese Risiken können 
einzeln und kumuliert auftreten.  

Kinderträume
unterstützen 
Was willst Du werden, wenn Du groß bist? Schon im 
Kindergarten ist dies eine beliebte Frage. Und auch wenn 
sich die Antwort noch oft ändert, gleich bleibt: Jede 
Ausbildung muss auch finanziert werden. Denn die 
Gehälter in den ersten Ausbildungsjahren sind oft zu 
knapp bemessen, um sich beispielsweise eine eigene 
Wohnung leisten zu können. 

Vielen Eltern ist es wichtig, dass sich die Kinder voll auf 
die Ausbildung oder ihr Studium konzentrieren können, 
ohne zusätzlich noch arbeiten zu müssen. Oder dass die 
Wahl des späteren Berufs unabhängig von der Vergütung 
in der Ausbildungszeit erfolgen kann.

 
 
Sind keine finanziellen Rücklagen für die Ausbildung 
vorhanden, bringen die hohen Studien- oder 
Ausbildungskosten Familien oftmals an ihre finanzielle 
Belastungsgrenze. Viele Studierende denken über Bafög 
oder Studienkredite nach und starten dann mit einem 
Schuldenberg ins Berufsleben. 

Daher empfiehlt es sich, bereits frühzeitig Vermögen für 
die Ausbildungsfinanzierung aufzubauen. Welche 
Möglichkeiten hierfür neben dem klassischen, jedoch 
kaum mehr verzinsten, Sparbuch zu Verfügung stehen, 
können Sie jederzeit mit Ihrem Finanzanlageberater 
besprechen.

Werbematerial

Weitere Informationen finden Sie auch unter: 
www.fnz.de 
 
Kundenhotline: +49 89 45460 - 890 
 
FNZ Bank SE 
80218 München

Ermöglichen Sie Ihren 
Kindern einen optimalen 
Start in das Berufsleben

Vermögensaufbau 
zur Ausbildungs-
finanzierung

Vermögensaufbau zur 
Ausbildungsfinanzierung 
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optimalen Start in das Berufsleben
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Inhalt: Perspektiven nach dem  
Schulabschluss   
- Ausbildung/Studium
- Kosten und Finanzierung
- Vermögensaufbau
- Möglichkeiten der finanziellen  
   Unterstützung

Werbeartikel Samentütchen
 „Bunte Blumenmischung“
(4924)

Hergestellt von: HEF Produkte, Sommerberg 18, 78078 Niedereschach
LUCID Reg.-Nr.: DE4599115124468

www.fnz.de

Samenkörner in humus- und nährstoffreicher Erde einstreuen und
leicht mit Erde bedecken. Erde feucht halten.
Samen sind nicht zum Verzehr geeignet.
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